
Vacature vertegenwoordiger  Prosafco NV regio Kempen 

 

Taken en verantwoordelijkheden  

• Opmaken van een prospectieplan om het marktaandeel van Prosafco in deze regio  
te verhogen bij KMO’s 

• Beheren van de bestaande klanten  in deze regio 

• Je maakt samen met de Sales Director een budgetplan op en zal in overleg met 
hem deze targets zowel naar omzet als marge nastreven  

• Je klanten  situeren zich zowel in de privemarkt als lokale besturen, je 
gesprekspartners zijn preventieadviseurs, inkopers, bedrijfsleiders 

• In je offertes reikt je veiligheidsoplossingen aan waarbij het juiste product, de juiste 
beschikbaarheid en prijs belangrijke elementen zijn; voor sommige klanten is er 
ook bedrijfsspecifieke bedrukking van hun workwear 

• Je hebt aandacht voor up- en crossselling teneinde het volledige aanbod 
(producten en services) van  Prosafco te maximaliseren  

• Je werkt nauw samen met een collega customer service en onze marketingafdeling 

• Je rapporteert proactief over je markt, klanten, cijfers en zoekt tijdig ondersteuning 
in de organisatie ten einde je doelstellingen te halen  

 
 
 
Profielvereisten  
 

• Minimum 3 jaar succesvolle verkoopservaring in een B2B omgeving als 
vertegenwoordiger  

• Ervaring met prospectie  

• Ervaring met het opmaken van een behoefteanalyse van klanten in een semi-
technische omgeving en het opmaken van een concurrentiële offerte  

• Je kan op een klantvriendelijke en assertieve manier negociëren met onze klanten 

• Je bent een teamplayer 

• Je kan snel nieuwe informatie (productkennis) assimileren  

• Je bent handig in het gebruik van IT systemen ( CRM, ERP, BI, …), MS 
Officetoepassingen, ervaring met Dynamics 365 is een pluspunt  

• Idealiter woon je in de regio  

 

 


